Juntos seremos mas fuertes

MISSBABY

MarketPlace




NUESTRO OBJETIVO

abre sus puertas a todas las firmas,
tiendas y disenadores de moda infantl que aspiran a dar el
salto al comercio digital de una forma facil y SIN una gran
inversion economica, con la intencion de apoyar a pequenas
y grandes companias, aprovechando nuestra gran
experiencia en eCommerece para posicionar y aumentar las
ventas dando asi a conocer las firmas tanto a nivel nacional
como internacional
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' POR QUE
formar parte de
Missbaby MarketPlace e

comercio electronico es sin duda es el mayor factor

-
disruptivo en retall, siendo un factor fundamental en la
transformacion digital de sunegocio como fabricante,
tienda o disenador.

Missbaby MarketPlace beneficia a las companias con las
claves del éxito.

* Plataforma tecnoldgica de venta online

- Marketing online y posicionamiento

- Presentacion del producto de cara al cliente
- Logistica y optimizacion de los procesos de envio —

- Reduccion de los costes
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La posibilidad de llegar al cliente por miltiples canales,
manteniendo la uniformidad de la imagen de marca, supone

una posbilidad Unica para incrementar las ventas.

- Ahorro de costes: O Inversion en infragstructura
- Gestion de pagos: Anhorra en gastos bancarios
- Logistica. Dropshipping o Mercancia en deposito.

- Tenemos los mejores partners Logisticos
(CorreasExpress, UPS, DHL)

- Imagen impecable. Vender Bajo el Paraguas de una marca
reconocida como Missbaby

Incluso si tienes tu propia tienda de eCommerce, estar en un
marketplace puede ser una opcidn interesante para ti
Tendras otro canal de ventas adicional y también puedes
utiizarlo como via para dar salida a productos que, por el
motiva que sea, ya no te interese vender en tu tienda propia



Nuestros clientes nos avalan

El comercio electronico movio en Espana 11.999 millones de
euros en el segundo trimestre de 2019, segun los dltimos datos
oficiales publicados por la Comision Nacional de los Mercados
y la Competencia

Missbaby goza de una reputacion inmejorable en nuestro pars
y solo tenemos que verlo enlas redes sociales los comentarios
de los clientes y la valoracion de servicios prestados.

+1 4‘01{ Seguidores RRSS
+550k Visitas Unicas en Pinterest/mes

+70k Visitas Unicas a la web/mes. de las cuales

+50k SON primeras visitas



MErerTde
|_a Ropa infantil Espafiola estd de Moda y es tendencia naCiOnal

en el extranjero

El 30% de las ventas de Missbaby en 2019 han sido en el exterior.

Top Compradores:
Portugal
Paises Arabes
EEUU
Benelux
Reino Unido.




(en desarrollo)

:COmor:

HAY DOS OPCIONES

Stock en almacenes del proveedor
y recogida desde su almacén

Stock en almacén de Missbaby
para entregar con inmediated

Preparacion de pedidos, empaquetado y vy
ervio a cargo del proveedar

Missbaby ofrece espacio para la mercancia

Preparacion (picking packing) y envio
Coste de transporte segin la politica que se

Los costes de envid corren por cuenta de establezca

Missbaby

Missbaby dispone de costes de transparte
El proveedor puede desestimar el acuerdo muy competitivos
con un aviso de 72 horas
Actualizacion diaria de stock
Missbaby empaquetard los productos no

vendidos para su devolucion al proveedor Cualquier venta tiene que ser cumplida por

parte del proveedor




PASOS COMUNES

Acuerdo Mutuo para modelos a exponer
Preparacion previa

Preparacion en plataforma de Missbaby
Fotografia

Sesiones de modelos si procede

Definicion de punto de recogida sino esta el stock
en Missbaby

Marketing online

Estandar de Missbaby — incluido en el acuerdo

Ampliado con objetivos que marca — Costes adicionales



Contactanos

hola(@mis

L.

PROMOCION PRIMAVERA-VERANO 20

Fotografia de producto y envios sin coste
por formar parte de Missbaby Marketplace




